
(تومان)قیمتسال چاپنوبت چاپمترجممولفنام کتابردیف

درحال چاپ1403چاپ سی و چهارم -پرویز درگیمدیریت فروش و فروش حضوری با نگرش بازار ایران1

       1402275,000چاپ ششم-پرویز درگیقطب نمای مدیران فروش با نگرش بازار ایران2

       1402150,000چاپ هفدهم-پرویز درگیبازاریابی و فروش تلفنی با نگرش بازار ایران3

       1402150,000چاپ دومکاوه عظیمیبرایان ویلروانشناسی فروش و مذاکره...نه4

       1402406,000چاپ دهمپرویز درگیراجر دالیایده برتر فروش5100

       1402125,000چاپ چهارمحمیدرضا نژادعلی لفمجانی/ احمد صفارفیل جونزکلمات جادویی فروش6

       1401240,000چاپ دومبابک مروانیبوسکرک.بروس دی/ ریچارد هوبارت بوسکرکفروش تکنیکها و کاربردها7

       1399240,000چاپ دومبابک مروانینیل رکهمفروش به شرکتها و سازمانها8

در حال چاپ1402چاپ دهممرتضی امیرعباسی/ پرویز درگیدیو اندرسونچم و خم فروش9

       1402215,000چاپ یازدهم-پرویز درگیچهل گفتار پیرامون ارتقای مهارتهای فروش10

         140175,000چاپ اول-ارسطو قنبریفروشندگی با متد بازیگری11

       1403125,000چاپ پنجم-محمد تولاییجادوی مغازه های پر فروش12

       1402388,500چاپ چهارم-امیرحسین سرفرازیان/ پرویز درگیراهنمای مدیران در کانال توزیع13

         140299,000چاپ اول-محمد موفق(از کارشناسی تا مدیریت)راهنمای گام به گام فروش 14

    14022,110,000چاپ سومدکتر کیوان شعبانی مقدمموران. ریچارد ایآداب معاشرت در کسب و کار15

       1402165,000چاپ اول-مهندس محسن گلستانی عراقیمهندسی فروش16

       1403324,000چاپ پنجمدکتر جواد عباسی/ دکتر فریز طاهری کیا نیل راکهاممدل اسپین در فروش17

       1402160,000چاپ اول-وحید حاجی پاشافروش با تفکر تات18

       1402300,000چاپ هفتمامیرمصطفی اعرابی پوربن زولدان/ بازورث.مایکل تیفروشندگان بزرگ چگونه عمل می کنند؟19

1403400000چاپ دوم مرتضی امیرعباسی- پرویز درگیاحمد روستا، زینب انصاری/ دیوید والترزبازاریابی رفتاری1

139416000اچاپ اول پرویز درگیبازاریابی و زندگی با سینما 2

       1402220,000چاپ دوم-پرویز درگیقطب نمای مدیران توسعه بازار با نگرش بازار ایران3

       1402288,750چاپ دوم-پرویز درگیقیمت گذاری با نگاه بازاریابی4

       1402220,000چاپ ششمپرویز درگی/ حسین وظیفه دوستجیم بیلیتایده برتر بازاریابی5100

         140193,000چاپ سوم-پرویز درگیچهل گفتار پیرامون ارتقای مهارتهای بازاریابی6

       1401250,000چاپ پنجمدکتر الهام فریدچهرالکساندر چرنومدیریت استراتژیک بازاریابی7

       1401142,500چاپ دوممهدی خیرآبادی/ امین اسدالهیجری رکلینقشه راه بازاریابی8

       1402230,000چاپ سوم-سارا تات- دکتر علی شفیعیروش تحقیق در مدیریت9

       1401120,000چاپ اولمحمدصادق مسچی/ محمدحسین رئیسیراجا راجاماناربازاریابی کوانتومی10

         140075,000چاپ پنجممحمد سالاری/ پرویز درگیشاز اسمیلانسکیبازاریابی حسی11

       1401248,100چاپ چهارمفرزانه نیک سرشت/ محمدحسین رئیسی/ علی نیک سرشتسایمون کینگزنورثاستراتژی بازاریابی دیجیتال1

         139960,000چاپ اولفرزانه نیک سرشت/ علی نیک سرشت/ محمدحسین رئیسیکوین هارتمنتجزیه و تحلیل بازاریابی دیجیتال۲

       1402195,000چاپ اولمرتضی امیرعباسی/ پرویز درگی یوری آگیارانقلاب دیجیتال۳

4
آینده ی بشر در عصر : رام کردن هوش مصنوعی)مزیت انسانی 

(دیجیتال چگونه است؟
       1400100,000چاپ اولفرزان رحمانی/ مرتضی امیرعباسی/ پرویز درگیگرگ اورم

       1402380,000چاپ ششمامیرحسین سرفرازیان/ پرویز درگیونسنت باستین/ ژان نوئل کاپفرراستراتژی لوکس گرایی1

       1402500,000چاپ اولنرتضی امیرعباسی/ پرویز درگی پیرسون. و کارول اس/ مارگارت مارک قهرمان و عاصی2

       1402200,000چاپ دوممرتضی امیرعباسیهاپکینز. کلاود سیتبلیغات علمی3

       1402165,000چاپ اول-دکتر شهناز نایب زاده/ دکتر ابوالفضل داودی رکن آبادی جایگاه سازی در مد و هنر4

       1401150,000چاپ اولمسعود قربانی دولت آبادی/ شهناز نایب زادهکوین رابرتزلاومارک، آینده پیش روی برندها5

       1402262,500چاپ سومزهرا ملازاده اردکلو/ مریم عبدلیمارتین لیندسترومحس برند6

....ناشر تخصصی کتابهای کاروکسب، مارکتینگ، فروش، فهرست کتابهای منتخب انتشارات بازاریابی؛ 

فروش، توزیع و خرده فروشی

بازاریابی،تحقیقات بازاریابی

برند و تبلیغات

توسعه فردی و برند شخصی

بازاریابی دیجیتال، هوش مصنوعی



       1402260,000چاپ ششم-پرویز درگیچهل گفتار پیرامون ارتقای مهارتهای شخصی در کسب و کار1

       1402230,000چاپ چهارم-پرویز درگیمدیریت برندشخصی برپایه خود مدیریتی2

       1402110,000چاپ چهارم-خلیل جعفر پیشهآیین برندسازی شخصی3

دررحال چاپ1403چاپ دومدکتر پریسا قندور/ دکتر ناصر آزادبری فلدمن/ ست پرایس برند سازی شخصیZ تا Aراهنمای 4

       1402110,000چاپ اول-زهرا عیدیبرند شخصی شهرت انتخابی5

       1397850,000چاپ اولجعفر واعظیراس هادسون/ دان ریچارد ریسودرک و دریافت انیاگرام6

       1398450,000چاپ اولجعفر واعظیبوقدا/ جینجر لپیدانیاگرام در کسب و کار7

       1402450,000چاپ اول جعفر واعظیجینجر لپید بوقدا2انیاگرام در کسب و کار 8

       1396350,000چاپ دومجعفر واعظیدان ریچارد ریزوتغییر و تحول بر اساس آموزه های انیاگرام9

       1398250,000چاپ اول-جعفر واعظی تیپ شخصیتی انیاگرام9سفری کوتاه همراه10

         140180,000چاپ دوم-نسیم توکللینکداین؛ از ایجاد تا اعتبار11

       1402340,000چاپ هجدهم-پرویز درگی/ محمدحسین غوثیاصول، فنون، و هنر مذاکره با نگرش بازار ایران1

       1402230,000چاپ دومفریز طاهری کیاراجر ولکمااهرم در مذاکره2

       1402245,000چاپ چهارمفریز طاهری کیاراجر ولکماابزارهای مذاکره3

       1402120,000چاپ سوممرتضی امیرعباسی/ احمد آخوندی/ پرویز درگیتالی رافائلیتکنیکهای مذاکره4

       1402130,000چاپ ششممرتضی امیرعباسی/ پرویز درگیدیو اندرسونچم و خم مدیریت1

دیو اندرسونچم و خم استخدام۲
/ مرتضی امیرعباسی/ آرش رضاپور/ پرویز درگی

زهرا پاک آئین
       1402130,000چاپ پنجم

       1401230,000چاپ پنجم-پرویز درگیچهل گفتار پیرامون مدیریت و رهبری در کسب و کار3

       1403150,000چاپ ششم-سعید محمدی/ پرویز درگی مدیریت وصول مطالبات و اهتبار سنجی مشتریان4

۵
شناخت بیماریهای کارو کسب و راهکارهای درمان 

( سندروم سازمانی101)
       1402250,000چاپ پنجم-پرویز درگی

       1402215,000چاپ دوم-پرویز درگینکته کارو کسب۶700

       1402300,000چاپ سوم-پرویز درگیشادی بهرور7

       1402190,000چاپ اولسیده فاطمه ریاضی/ مهران خوش قلب دنیس کوویر(استحکام ذهنی در کارآفرینی)ضد گلوله  ۸

         140095,000چاپ اول-پرویز درگیفیزیک کوانتوم در کار و کسب9

         140185,000چاپ اول-هنگامه عسگرینکته در مورد قراردادهای پرسنلی10160

       1401180,000چاپ اولمسعود جباری/ دکتر مسعود کیماسیدوورا راجرز/ ربکا بروکستأثیر گذاری بر تصمیمات خریداران1

       1402810,000چاپ سیزدهمکامبیز حیدرزادهسولومون. مایکل آررفتار مصرف کننده2

       1402230,000چاپ هفتم-پرویز درگیچهل گفتار پیرامون ارتقای مهارتهای مشتری نوازی3

       1402120,000چاپ پنجمپرویز درگی/ حسین وظیفه دوستاستیملینگ/ فابیولا کورورامشتری بی صدا4

       1402190,000چاپ دوم-امیرخسرو فخریانباشگاه مشتریان5

       1402290,000چاپ اول دکتر بهرام سیدیننیهات توشان/ جان اردممدیریت تجربه مشتری6

       1402370,000چاپ سوممحمد سالاری/ پرویز درگی پری.مارک ایینقشه ذهن مشتری7

       1402220,000چاپ هفتم-پرویز درگیمهارتهای ارتباط با مشتریان شاکی8

مدیریت، رهبری، سازمان و منابع انسانی

رفتار مصرف کننده، مشتری نوازی

اصول، فنون و هنر مذاکره



:نشانی شعبه اول کتابفروشی

 فروردین، روبروی تعزیرات، 12خیابان انقلاب، خیابان 

1مجتمع کتاب فروردین، ، طبقه همکف، واحد 

:شماره تماس

021-66408251-71

:نشانی شعبه دوم کتابفروشی

، 6خیابان آزادی، مابین خیابان بهبودی و متروی شادمان، خیابان شاهین، پلاک 

طبقه سوم

:شماره تماس

021-66028111-2

:شماره تماس جهت سفارش کتاب

 خانم حاجی پور09108062295

 خانم وطن دوست09108062364

:راه های ارتباط غیر حضوری با فروشگاه انتشارات بازاریابی

marketingshop.ir:آدرس سایت.1

marketingshop.ir:آدرس پیج اینستاگرام.2

....جهان ما به وسعت سهم مان از کتابهاست
 ۴۵۰: مجموع کتابهای چاپ شده/۲۰۹: تعداد عناوین کتابهای منتشره/۱۳۹۰ خرداد ماه ۱۵: سال تأسیس انتشارات بازاریابی

 هزار نسخه۵۰ بار چاپ و بیش از ۳۲مدیریت فروش و فروش حضوری با نگرش بازار ایران، نوشته پرویز درگی معلم بازاریابی، : پرتیراژترین کتابهای انتشارات بازاریابی

. نسخه به بالا با درج لوگوی اختصاصی سازمان شما و نیز درج پیام مدیرعامل یا پیام تبلیغاتی فراهم است۱۰۰امکان چاپ کتاب اختصاصی در تیراژ *


